
掃描QR CODE 了解更多

人物專刊



目
標是讓人前進的動力，有了目標你就會發現

機會。我渴望成為雙鑽的目標明確，透過換

餐換飲料的方式拓展組織。這次我找了5位新朋友藉

由家庭聚會讓彼此分享使用的改變，用這方式複製

到第五代，完成了升聘條件晉升為雙鑽領袖。感謝

公司的協助與組織的支持，讓我在愛菲亞的日子是

如此精彩，我在愛菲亞最大的收穫就是全家健康改

善、瘦下來後維持10年以上、�時間自由、�加薪看

自己、�全方位進步、�接觸各行各業的人，有不同

的視野、�可以給別人改變人生的機會。

傳
銷事業就是「做人」的是事業，學識

好不如做事好；做事好不如做人好，

除此之外，一定要有「好的公司」做後盾，

協助前線作戰的經銷商，如完整的輔銷資

料、教育訓練、行銷方案、促銷活動等等，

均有利於夥伴作業，例如：淨食30活動，

有利於推薦新人挑戰，進而成為組織會員。

「營養師下鄉」支援也是很棒的利器，領導

人據點營養講座課程，讓消費者與專業營養

師雙向溝通，更安心使用產品。

　愛菲亞公司有位傳銷界奇人，就是我們敬

愛的大家長「鐘建和」董事長，鐘董事長的

大格局、大智慧能夠將中國炎帝事業，擠進

大陸十大直銷公司，並且每年創造百億業績

的成果，這樣的成功經營模式，鐘董允諾將

帶領愛菲亞夥伴走向全球事業版圖，未來前

景無可限量。其次，由總經理「張良珍」所

領導之經營團隊也是幕後功臣，各司其職默

契十足，從業務部的業績提升方法到行銷部

整體促銷方案，及專業營養師的課程教學，

客服部的親切熱情接待態度，讓伙伴有賓至

如歸的感受，從上自下展現了專業與衝勁的

能量磁場，有您們真好！

祝所有愛菲亞家人，

擁有健康、財富、幸福、

友誼、智慧圓滿人生。

　在公司這樣優質團隊協助下前途必然光

明，要做好傳銷事業更是簡單。組織夥伴只

要多多學習，每會必到並多參與公司舉辦之

大小活動及課程，多分享產品心得，多攜伴

好友出席健康講座，例如：星期一營養師專

題講座、星期五經銷商訓練課、定期舉辦二

天一夜肝膽排石營、健康養身食堂、產品入

菜創意料理、組織二日深度之旅...等活動，

所謂「小成功靠自已；大成功靠團隊」機會

是留給準備好的人，大家一起努力加油喔！

「花若盛開蝴蝶自來；人若精彩天自安排」

                                               －共勉之   

陳怡妏 雙鑽

　這次的疫情是危機也是轉機，疫情讓更多人了解到健康是唯一的觀念，在新人開發上更容易

談保養概念。因為無法多人聚會就利用Line群組作業，除了宣導換餐換飲料的方式就能達到保

養健康，同時夥伴也可互相分享產品使用心得及健康資訊，還可以傳遞公司訊息，並透過客服

專線或Line就可以完成訂貨。

　這次的大會榮耀再起夢想起飛，看到公司團隊的用心，公司策略性的經營加上行政團隊的用

心讓我看到願景，很高興自己選擇了愛菲亞，產品的安全性及全方位效果是守護健康的根本。

我非常想幫助更多人得到健康、收入及快樂，所以我給自己設定目標：

1.2020年10月開始，每月組織10-20場HP。
2.2020年12月完成，100位以上新夥伴加入。

3.2021年03月完成，5-10位夥伴上明珠。

余遠書 皇冠大使
榮耀再起 夢想起飛榮耀再起 夢想起飛



在
傳銷這個產業行動力很重要，沒有行動力一切都是

空談，今天我能成為鑽石領袖就是行動再行動。我

本身很愛玩，很享受自由，因為這樣的個性，所以選擇加

入了傳銷產業。很慶幸我加入了愛菲亞，愛菲亞滿足了我

的需求，也完成我的夢想，讓我能夠想去哪就去哪，至今

已去過了17個國家了，豐富了我人生閱歷，更重要的是我

贏得健康，感謝公司提供這麼好的產品與平台。

在
愛菲亞我最大的收穫就是獲得健康與自信，並且得到許多珍貴的友誼和成就感。感謝公

司提供這樣的平台，讓我同時可以擁有健康與收入。我透過下列方式完成：

侯淑景 鑽石

梁玲惠 鑽石
　我一輩子只知道「懂得養生才不會養醫

生，若是養醫生就會痛苦一生。」因為曾經

的我也被疾病所擾，所以我更加注重健康，

若無健康的身體要如何去環遊世界，看看世

界的美。這次的疫情造成許多人恐慌，但我

一點都不緊張，因為我知道健康的身體有著

健全的免疫系統，就能免除疾病的侵害。這

段時間我努力的宣導養生保健的觀念，利用

LINE群組讓組織彼此分享健康資訊及產品使

用狀況，讓新加入的夥伴明白保健的重要，

除了照顧自己也能照顧家人。

　因疫情的關係我改變了組織經營的方式，

不能出門聚會我就透過3C產品傳遞資訊，並

用直播方式宣傳健康理念與活動訊息，讓自

己與組織學習成長不中斷。公司產品都是教

育性產品，自己要了解產品特性及運用才能

很有自信的給予正確建議，持續的追蹤與關

心是成交的最大關鍵。

我的鑽石之路：
1.平時就不斷學習成長，這樣才有更豐富內容可以分享，為自己創造機會。

2.真誠待人以關心代替推銷，建立信任感。

3.發揮醫護精神，不斷提醒、分享與拜訪，了解實際狀況，給予建議與規劃。

4.把預防保健、養生概念與生活做連結並落實執行，讓家人、朋友看得見我的改變，

　而更加肯定有信心。

5.透過個人的認同、努力以及團隊的協助，以利他為前提，在升聘必要時提出要求，

　進而完成上聘條件。

　經過815榮耀再起夢想起飛的大會後，放

眼未來在愛菲亞日子的夢想藍圖，參加完榮

耀再起夢想起飛大會後，我更肯定公司更確

定自己的選擇，公司穩健的發展且有規劃，

跟著公司腳步走就對了。未來我會持續宣導

健康的根本之道「體內環保」的概念和方

法，可輕鬆做且一輩子都需要的，也是無限

的商機市場。當組織成長發展後，帶領團隊

定期聚會、討論、規劃與協助，這是我做為

鑽石領袖未來努力的方向。

　這次榮耀再起夢想起飛大會，公司的用心

相信大家都看到了，而我更確信自己加入愛

菲亞是對的。這次上台受聘讓我很感動，這

份榮耀是屬於團隊的，未來我會以雙鑽為目

標，協助組織夥伴升聘，拓展組織讓更多人

可以同時獲得健康與收入。感謝公司行政團

隊的協助，以及組織夥伴的支持，今後我會

更加努力，讓愛菲亞在高雄發光發熱！

只有堅持做「對」的事，財富自由夢想成真



感
謝公司引進這麼多優質產品並提供這麼好的平台，讓

平凡家庭主婦的我也能有所成就。成為鑽石要感謝公

司行政團隊全面的協助，以及上線領導熱心的幫忙，還有

優秀的夥伴們的努力。事業上的拓展要配合公司的活動，

積極邀約夥伴的參與。人走到哪裡，店就開到哪裡，整合

時間成就一份非凡的事業。在愛菲亞除了收入增加外，最

大的收穫就是可以照顧全家人的健康，同時豐富我的第三

人生。

做
傳銷就是要分享！首先一定要親身體驗產品，自己

用的好並分享給家人一起使用產品，家人用的好再

請周遭親朋好友使用，這就是從自用到內銷，再到外銷的

概念。人人吃產品，說同樣的話，做同樣的事，將會得到

同樣的結果，進而人人擁有健康，收入增加又可以幫助更

多的人離苦得樂，真是一舉兩得！一直以來我都以好東西

要與好朋友分享的心態去分享給身邊的親朋好友，來幫助

更多朋友得到健康，更重要的是可以提供他們改變人生的

機會。

吳秋娥 鑽石 陳巧珠 鑽石

　在疫情的影響下更多人認識到健康的重

要，這樣的情況讓我明白自己受惠也不能自

私，要將養生保健的觀念傳達給更多的人，

有機會遇到有緣人還要有愛心幫助人，讓更

多的人能因為愛菲亞保有健康與活力，免除

病痛的侵擾，同時還可以成就一份非凡的事

業。

　在2020年全球的武漢肺炎疫情下，比的就是

自己身體的免疫力，而不是擁有多少的財富，

沒有了健康再多的財富也是零。公司產品這麼

好，在目前的大環境下更應該多分享，幫助更

多的人健康，減少對疫情的恐慌。

　8月15日在圓山飯店所舉辦的年度盛會，公司

別出心裁的會場布置，以及精心設計的節目橋 彩虹之美在於多色共存

人生之美在於多人共榮

　我們在藥局或是賣場買了一輩子也無法成

為產品代言人。加入愛菲亞成為經銷商，自

己就是老闆，可以自由的掌握時間與選擇工

作地點，同時可以擁有個人舞台並創造自我

的價值。榮耀再起夢想起飛大會後，更加肯

定自己的選擇，未來我會持續努力推廣愛菲

亞，照顧更多人的健康，幫助更多的家庭，

平凡的我做得到，相信您一定也可以！

段，讓當天現場所有參與的夥伴備感榮耀與歡

心。很高興自己選擇了愛菲亞，愛菲亞讓我同

時擁有健康與收入，在這我還多了很多家人。

未來會持續跟著公司的腳步走，自己也會朝著

雙鑽的目標前進，讓組織動起來，幫助更多人

的健康，讓更多的人加入愛菲亞這個大家庭。 

打造夢想平台-愛菲亞一飛衝天




